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DATOS IDENTIFICATIVOS DE LA UNIDAD FORMATIVA

UNIDAD FORMATIVA PLANIFICACION Y APERTURA DE UN PEQUENO COMERCIO EE):Jpi:\icf:iLZN 30
Caodigo UF2380

Familia profesional COMERCIO Y MARKETING

Area Profesional Compraventa

Certificado de profesionalidad ACTIVIDADES DE GESTION DEL PEQUENO COMERCIO Nivel 3
Maédulo formativo Implantacion y desarrollo del pequefio comercio. Duracion 100
Resto de unidades formativas que Gestién econdmica basica del pequefio comercio Duracion 40
completan el modulo Calidad y servicios de proximidad en el pequefio comercio 30

Apartado A: REFERENTE DE COMPETENCIA

Esta unidad formativa se corresponde con la RP1, RP2, y RP3 en relacion a los tramites de apertura y puesta en marcha del negocio.

Apartado B: ESPECIFICACION DE LAS CAPACIDADES Y CONTENIDOS

Capacidades y criterios de evaluacion:

C1: Analizar las variables especificas del entorno comercial identificando y delimitando las caracteristicas propias de un pequefio comercio
—local, surtido de productos, precio, perfil de la clientela-.
CE1.1 Caracterizar el comercio al por menor, indicando las ventajas y fortalezas del comercio de proximidad tradicional frente a las
grandes superficies y otras formas de distribucion comercial minorista.
CE1.2 Enumerar los organismos y entidades publicas, privadas de orientacion y asesoramiento a pequefios comercios, indicando
servicios ofertados y recursos disponibles «on line» —solicitud informacién, tramitacion documentacién u otros—.
CE1.3 Describir las variables técnicas, comerciales y financieras que afectan a la creacion y desarrollo de un pequefio comercio en
determinadas zonas, justificando los aspectos criticos que influyen en la factibilidad y sostenibilidad de cada una de ellas.
CE1.4 Identificar las variables a tener en cuenta en la seleccion de la ubicacion de pequefios comercios tipo, tales como la densidad,
diversidad y accesibilidad de su zona de influencia, tipo de clientes, producto a comercializar, entre ofras.
CE1.5 Diferenciar las variables de caracterizacion de la clientela de pequefios comercios —caracteristicas personales, socioecondmicas,
habitos de compra— sefialando los elementos distintivos respecto al cliente-tipo de otras superficies comerciales.
CE1.6 Describir las caracteristicas que diferencian distintos tipos de productos y servicios en pequefios comercios —perecederos, gran
consumo, lujo, ciclo de vida—y sus implicaciones para la venta.
CE1.7 Argumentar las ventajas de la utilizacion de tecnologias de la informacion y comunicacion para la comercializacion «on line» de
los productos y la gestion del comercio, indicando las funcionalidades de dichas herramientas aplicadas a la actividad.
CE1.8 Explicar las técnicas de fijacion de precios de venta al publico en pequefios comercios a partir de las siguientes variables: coste,
margen de beneficios, precio de la competencia, perfil de la clientela, ciclo de vida del producto, descuentos u otros
CE1.9 A partir de un supuesto convenientemente caracterizado de tienda con unos costes dados y un surtido de productos, determinar
el precio minimo elaborando un listado de precios de venta al publico y considerando los impuestos al consumo.
CE1.10 Ante un supuesto practico convenientemente caracterizado de idea de pequefio comercio:
— Localizar en Internet los sitios y organismos oficiales y administraciones a los que se debe acudir para iniciar la actividad
comercial.
— Identificar las fortalezas y debilidades personales para su consecucion a través de cuestionarios de autoevaluacion
proporcionados.
— Identificar las oportunidades y amenazas del entorno a partir del trinomio local-producto-cliente.
— Analizar las variables identificadas —fortalezas y debilidades del emprendedor, ubicacién del local, oportunidades y amenazas
del entorno- a partir de un DAFO.

C2: Elaborar planes de inversion basicos, a partir de la identificacion de necesidades de elementos patrimoniales fijos, su forma de
adquisicién e identificando recursos financieros necesarios en la implantacion de distintos tipos de pequefios comercios.
CE2.1 Identificar las necesidades fundamentales de elementos patrimoniales fijos —mobiliario, ordenador, terminal punto de venta,
sistemas de facturacién y cobro entre otros— en distintos pequefios comercios tipo, describiendo su funcion y utilidad.
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CE2.2 Describir las caracteristicas y elementos principales de contratos mercantiles de locales de negocio o locales afectos —contrato
de arrendamiento, contrato de traspaso, contrato de compraventa—- interpretando las obligaciones y consecuencias juridicas para el
comerciante.
CE2.3 Explicar el procedimiento a seguir en la seleccidn de proveedores de inmovilizado, describiendo los datos y condiciones mas
relevantes a considerar —coste, forma de pago, plazo y condiciones de entrega, entre otros—.
CE2.4 Enumerar las caracteristicas basicas de los principales productos y servicios financieros de crédito y financiacién al pequefio
comercio —polizas de crédito, confirming, descuentos, coberturas de tipo de interés, entre otros—.
CE2.5 Explicar los procedimientos habituales de solicitud de financiacion publica para la apertura, desarrollo de la actividad y
modernizacion del pequefio comercio, indicando los requisitos tipo de cumplimiento y gestiones a realizar.
CE2.6 Explicar el proceso de elaboracién de planes de inversion basicos, a partir de la estimacion de necesidades de inversién, la
capacidad de financiacion, y utilizando hojas de calculo.
CE2.7 A partir de una convocatoria oficial de ayudas y subvenciones, simular la cumplimentacién de la documentacién requerida y
tramitacién, convencional o telematica.
CE2.8 En un supuesto practico en el que se proporciona informacion sobre las caracteristicas de un pequefio comercio a implantar:

— Identificar las necesidades de elementos patrimoniales fijos para la puesta en marcha de la tienda, justificando la decision.

— Buscar, comparar y seleccionar el mobiliario comercial, Terminal Punto de Venta (TPV) y equipamiento identificado.

— Buscar, comparar y seleccionar productos y servicios financieros de crédito y financiacion.

— Buscar subvenciones y/o ayudas publicas disponibles para el proyecto de tienda, identificando los requisitos y tramites a

realizar.
— Elaborar un plan de inversién basico

C3: Elaborar proyectos de tienda, determinando la forma juridica, indicando los trdmites y documentacion especificos para la puesta en
marcha y calculando la viabilidad econémico-financiera del pequefio comercio.

CE3.1 Justificar la necesidad de elaborar un proyecto de tienda para obtener la licencia de apertura e inicio de actividad, indicando las
ventajas de su realizacion como herramienta de gestion.
CE3.2 Comparar los requisitos y obligaciones juridicas y mercantiles exigidos al comerciante de tienda en funcién de distintas formas
juridicas —trabajador autonomo, empresario individual, otros— interpretando y analizando la normativa reguladora.
CE3.3 Relacionar los tramites legales en la puesta en marcha y ejercicio de la actividad en pequefios comercios, para distintas formas
juridicas.
CE3.4 Identificar los principales riesgos econémicos en pequefios comercios, tales como dafios en productos o instalaciones, a
terceros, robos, impagos de clientes, entre otros, relacionando los instrumentos y pélizas de seguros para su cobertura
CE3.5 En un supuesto practico de tienda convenientemente caracterizado, elaborar un plano a escala del local que incluya los
elementos exigidos legalmente, utilizando aplicaciones ofimaticas a nivel usuario.
CE3.6 En un supuesto practico en el que se proporcione informacién debidamente caracterizada sobre la constitucion y puesta en
marcha de un pequefio comercio:

- Identificar las ventajas y desventajas en cuanto a la responsabilidad legal, de las distintas formas juridicas, aplicables al

supuesto planteado.
— Seleccionar la forma juridica comparando las distintas opciones, sus ventajas e inconvenientes, justificando la decision.
— Determinar los distintos riesgos a cubrir mediante las correspondientes polizas de seguro, estableciendo la clase de seguro
necesario para cada una de ellos, segun las necesidades definidas y la normativa exigida.

— Simular la compilacién de la documentacién necesaria para la apertura de la tienda.

— Simular la cumplimentacion de la documentacion, formulario y realizacién de los tramites del proyecto
CE3.7 Explicar las técnicas de elaboracion de cuentas de resultados basicas, para distintos periodos, a partir de la estimaciéon de
costes, ingresos esperados y recursos financieros, y utilizando hojas de célculo.
CE3.8 Describir las técnicas de calculo de la viabilidad econémico—financiera mediante la utilizacién de ratios béasicos tales como ratio
de solvencia, de liquidez, de endeudamiento, de rentabilidad, punto muerto, entre otros, explicando los efectos de distintos resultados y
situaciones tipo sobre la estructura patrimonial en pequefios comercios.
CE3.9 A partir de un proyecto de tienda convenientemente caracterizado y utilizando hojas de calculo:

— Elaborar una cuenta de resultados basica a 1 afo a partir de los ingresos y gastos previsibles proporcionados en el supuesto.

— Determinar la viabilidad econémico-financiera de la tienda, utilizando ratios e interpretando los datos cuantificados.

— Calcular el punto muerto o umbral de rentabilidad a partir de la clasificacion de los costes en fijos y variables.
CE3.10 A partir de un supuesto de una idea de negocio de pequefio comercio, elaborar un proyecto de tienda con al menos los
siguientes elementos:

— Descripcion de la actividad, productos ofertados, local.

— Identificacion de la forma juridica y los tramites administrativos de puesta en marcha.

— Plan de inversiones basico y recursos financieros necesarios.

— Cuenta de resultados basica.

— Andlisis de la viabilidad econdmico—financiera.
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Contenidos:

1. Plan de negocio basico para el pequefio comercio:
—Red de Recursos para Emprendedores del sector comercial.
— Anélisis de oportunidades
* Matriz DAFO
+ Seleccion de la ubicacién del local
- Plan Comercial:
* Localizacion
* Entorno
+ Urbanismo Comercial
« Caracteristicas especiales del mercado
« Zona de influencia
+ Clientela actual y potencial
+ Competidores
- Tecnologias aplicadas al sector minorista.
+ Terminal Punto de venta.
* Internet: relaciones con proveedores y con clientes.

2. Plan econdmico basico del pequefio comercio.
—Plan de Inversion basico de un pequefio comercio
— Fuentes de financiacién propia y ajena.
— Subvenciones y ayudas publicas al pequefio comercio
- Viabilidad econdémica—financiera del pequefio comercio
+ Cuenta de resultados
+ Amortizaciones
+ Umbral de rentabilidad
* Plan de tesoreria
— Ratios financieros basicos
— Operaciones de seguro y reaseguro en el pequefio comercio
- Fijacion de precios de venta al publico
+ Margen comercial.
* Impuesto sobre el valor afiadido.
* Impuestos especificos sobre determinados bienes
* Descuentos.
+ Estrategias de discriminacion de precios.

3. Tramites de constitucion y proyecto de pequefio comercio:
- Formas juridicas aplicables al pequefio comercio
— Tramites de constitucion de un pequefio comercio.
* Mercantiles
* Fiscales
* Laborales
+ Administrativos
- Titularidad sobre el local de negocio
+ Contrato de arrendamiento
« Contrato de traspaso
+ Contrato de compraventa
+ Otras figuras
— Planimetria basica
— Decoracion de interiores basica
- Proyecto de Tienda con integracion de todos los elementos para su integracion
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Apartado C: REQUISITOS Y CONDICIONES

Debera cumplir alguno de los requisitos siguientes:

- Estar en posesion del titulo de Graduado en Educacion Secundaria Obligatoria

- Estar en posesion de algin certificado de profesionalidad de nivel 2.

- Estar en posesion de un certificado de profesionalidad de nivel 1 de la misma familia y area profesional

- Cumplir el requisito académico de acceso a los ciclos formativos de grado medio o haber superado las correspondientes pruebas
de acceso a ciclos de grado medio

- Tener superada la prueba de acceso a la universidad para mayores de 25 afios y/o de 45 afios

- Tener, de acuerdo con la normativa que se establezca, los conocimientos formativos o profesionales suficientes que permitan
cursar con aprovechamiento la formacién

En relacion con las exigencias de los formadores o de las formadoras, instalaciones y equipamientos se atendera las exigencias solicitadas
para el propio certificado de profesionalidad.



